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Charge up your Day!

Tarifempfehlungen fiir MENNEKES ativo.

Ob in Parkhausern von Wohnkomplexen oder
auf dem Firmenparkplatz, ob in Hotels oder in
urbanen Parkrdumen — der Bedarf nach Auflade-
moglichkeiten steigt stetig. Denn: Aufgeladen
wird zukinftig dort, wo Elektrofahrzeuge parken.

Hier kommen wir ins Spiel: MENNEKES bietet
neben der Hardware fir unterschiedliche
Einsatzbereiche im offentlichen und halboffent-
lichen Raum mit seinem Partnernetzwerk auch
Unterstutzung bei der Planung, Installation,
Inbetriebnahme und Wartung. Wir beraten

Sie gerne bei der Realisierung lhrer eigenen
Ladeinfrastruktur und unterstiitzen Sie dabei,
eMobility in lhren Service zu integrieren.

Fir den Betreiber, aber auch fiir den Nutzer der
Ladestationen muss es dabei mdglichst einfach
bleiben:

Der Betreiber kann liber seine App die komplette
Ladeinfrastruktur monitoren und die Auslastung
beobachten. Stérungsmeldungen werden in
Echtzeit weiterverarbeitet und an den zustan-
digen Techniker versandt. Ein Reporting Uber
generierte Umsatze und daraus resultierende
Kosten ist genauso selbstverstandlich wie eine
komfortable Bedienung.

Der Nutzer bendtigt einen einfachen und
schnellen Zugang zum Ladepunkt. Er nutzt
daflir das Direct-Payment-Verfahren und scannt
mit seinem Smartphone den am Ladepunkt
angebrachten QR-Code. Alternativ dazu kann
die Ladeinfrastruktur in ein Roaming-Netzwerk
eingebunden werden. Der Elektroautofahrer
nutzt dann fur die Autorisierung seine gewohnte
Ladekarte oder die Smartphone-App eines
Fahrstromanbieters (Providers) seiner Wahl.

Fir Anwendungsfélle ohne Abrechnung (z. B.
firmeninterner Fuhrpark) kdnnen wahlweise das
Smartphone oder eingelernte RFID-Karten zur
Autorisierung genutzt werden.

Egal ob Hotel, Einzelhandel, Unternehmer oder
Vermieter: Wir beraten Sie gerne, um die fiir Sie
optimale abrechnungsfahige Ladel6sung zu
planen, zu realisieren und zu betreiben.

Unsere noch folgenden Tarifbeispiele sind
selbstverstandlich keine garantierten Umsatz-
versprechen. Wir gehen in den Beispielen

von der aktuellen Marktlage sowie seridsen
Marktprognosen aus. Diese konkreten Rechen-
beispiele geben Ihnen eine Orientierung, welche
Tarifeinstellungen vorgenommen werden
kénnen. Sie haben stets die freie Wahl bei lhren
Tarifen, aber bedenken Sie: Zu hohe Tarife ver-
mindern ggf. die Auslastung an der Saule.
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Laden iiber Nacht.

Was ist der optimale Tarif

fiir Hotels?

Sie sind Hotelier? Ihre Géaste sollen an den

hoteleigenen Parkpladtzen direkt laden kdnnen.

So wird die Attraktivitat Ihres Hotels erhoht.
Der Gast bucht Komfort von der Ubernachtung
bis zur Autoladung.

Aber wie wird die Ladestation zu einem lukra-
tiven Zusatzgeschaft fur Sie? Der von Ihnen
eingestellte und damit eingeforderte Tarif ist

entscheidend. Sie missen lhre Kosten decken,

gleichzeitig soll der Tarif aber akzeptabel

fir den Benutzer (bei Direct Payment) bzw.
Roaming-Partner (Fahrstromanbieter) bleiben.
Um die optimale Preisstellung zu finden, muss
man jedoch zunéchst das typische Nutzer-
verhalten analysieren und verstehen.

MENNEKES hat verschiedene Hotelstandorte
ausgewertet und folgende Durchschnitts-
werte ermittelt. Beachten Sie bitte, dass diese
Momentaufnahmen sind und nicht den stetig
steigenden Bedarf an Ladeinfrastruktur wider-
spiegeln.

Durchschnittswerte Hotel *

Standort: Hotel mit guter Auslastung der Lade-
infrastruktur (1 Lades&aule mit 2 Ladepunkten)

Anzahl Ladevorgénge (LV)/Woche: 28
Energiemenge/LV: @ 20,97 kWh
Parkzeit/LV 2 764h

EN PAU 1 0,25 € 0,20 €
EN PAU 6 0,50 € 0,30 €
EN PAU 8 100 € 025€
EN6 027€
EN7 0,30 €

Preisbestandteile

Hotelgaste sind es gewohnt, fur das Parken auf
Hotelstellplatzen eine Pauschale zu entrichten.

Aus dem Nutzerverhalten und dem heute schon
bekannten Zahlverhalten der Géaste lasst sich
also schliefken, dass ein optimaler Tarif eine
Kombination von Preisbestandteilen ist: also
der pauschalen ,Parkgebihr* und dem ver-
brauchsabhéangigen ,kWh-Tarif*. Wir empfehlen
daher die Wahl eines der unten aufgefihrten
Tarifbeispiele!

Hinweis: Mochten Sie die Parkgeblhr nach wie
vor separat abrechnen, empfehlen wir fiir das
Laden einen rein verbrauchsbasierten Tarif auf
Basis der geladenen Energiemengel!

Ubrigens: Sollte sich die Auslastung an lhrem
Standort @ndern oder sich das Nutzerverhalten
anders darstellen, kénnen Sie jederzeit quar-
talsweise mit einer neuen Tarifstellung darauf
reagieren! Sie behalten die Flexibilitat!

*unverbindliches Kalkulationsbeispiel auf Basis
der aktuellen Marktsituation und vergleichbarer
Tarifniveaus

Resultierender @ Monatsumsatz

(1 Lades&ule mit 2 Ladepunkten)

Resultierender

@ Betrag

4,44 € 142,08 €
6,79 € 217,28 €
6,24 € 199,68 €
566 € 18112 €
6,29 € 201,28 €



Shoppen und laden.

Tarif fiir Restaurants, Einzelhandel,
Mobel-, Bau- und Supermarkte.

Sie mdchten es lhren Kunden ganz einfach
machen: parken, autorisieren und wahrend des
Einkaufens das Auto aufladen. So kdnnen Sie
viele neue Kunden gewinnen. Ein exzellenter
Service, der auf dem Parkplatz beginnt!

Wie kbnnen Sie mit der Ladestation ein komplett
neues Geschaftsfeld erschlieken? Der von
Ihnen eingestellte Tarif ist entscheidend. Sie
mussen Ihre Kosten decken, gleichzeitig soll
der Tarif aber akzeptabel flir den Benutzer
(bei Direct Payment) bzw. Roaming-Partner
(Fahrstromanbieter) bleiben. Um die optimale
Preisstellung zu finden, muss man jedoch
zunédchst das typische Nutzerverhalten
analysieren und verstehen.

MENNEKES hat verschiedene Retail-Standorte
ausgewertet und folgende Durchschnittswerte
ermittelt. Beachten Sie bitte, dass dies Moment-
aufnahmen sind und nicht den stetig steigenden
Bedarf an Ladeinfrastruktur wiederspiegeln.

Durchschnittswerte Mébelhaus *

Standort: Mobelhaus mit guter Auslastung der
Ladeinfrastruktur (1 Ladesé&ule mit 2 Ladepunkten)

Anzahl Ladevorgénge (LV)/Woche: @ 3,75
Energiemenge/LV: @ 10,18 kWh
Parkzeit/LV 21,26 h

Preisbestandteile

EN MIN 1 0,02 € 015 €
EN MIN 3 0,06 € 0,15 €
EN MIN 5 005€ 020¢€
EN 4 023€
EN6 0,27 €

Ihre Kunden sind es gewohnt fiir das Parken
auf den Stellplatzen keine Gebiihr oder eine
minutenbasierte Parkgeblhr zu entrichten.

Aus dem Nutzerverhalten und dem heute schon
bekannten Zahlverhalten der Elektroautofahrer
lasst sich also schlieken, dass ein optimaler
Tarif entweder ein rein verbrauchsbasierter
Tarif (kWh-Basis) oder eine Kombination von
minutenbasierter ,Parkgebuhr* und verbrauchs-
abhé&ngiger Preisstellung ist. Wir empfehlen
daher die Wahl eines der unten aufgefiihrten
Tarifbeispiele!

Hinweis: M6chten Sie die Parkgebiihr nach
wie vor separat (z. B. mit einem Parksystem)
abrechnen, so empfehlen wir einen rein
verbrauchsbasierten Tarif auf Basis der
geladenen Energiemenge!

Ubrigens: Sollte sich die Auslastung an lhrem

Standort @ndern oder sich das Nutzerverhalten
anders darstellen, kdnnen Sie jederzeit quar-
talsweise mit einer neuen Tarifstellung darauf
reagieren! Sie behalten die Flexibilitat!

*unverbindliches Kalkulationsbeispiel auf Basis
der aktuellen Marktsituation und vergleichbarer
Tarifniveaus

Resultierender @ Monatsumsatz

(1 Lades&ule mit 2 Ladepunkten)

Resultierender

@ Betrag

305€ 45,75 €
6,09 € €135 €
584 € 8760 €
2,34 € 3510 €
2,75 € 41,25 €



Wahrend der Arbeitszeit laden.
Was ist der optimale Tarif
fiir Parkplatze in Unternehmen?

Sie realisieren Ladeldsungen fur elektrische
Firmenwagen und Besucherfahrzeuge. Aufer-
dem sollen Ihre Mitarbeiter ihr elektrisches
Privatfahrzeug laden koénnen. In diesem Fall soll
die Ladung dann auch abgerechnet werden. So
erhalt Ihr Unternehmen ein innovatives, griines
Image und ist ein attraktiver Arbeitgeber. Der
Elektroautofahrer autorisiert sich in diesem Fall
ganz einfach mit seinem Smartphone per Scan
des QR-Codes am Ladepunkt. MENNEKES
bietet dafir zudem die Moglichkeit, RFID-Karten
bzw. RFID-Chips fir das kostenfreie Laden zu
registrieren, und ermoéglicht so eine spatere
Zuordnung der Ladevorgange zu betriebs-
internen Kostenstellen.

Wie kénnen aber die privaten Mitarbeiterfahr-
zeuge moglichst fair abgerechnet werden?
Was ist ein sinnvoller Tarif und mit welchen
zusatzlichen Energieverbrduchen muss ein
Unternehmen rechnen? lhre Mitarbeiter missen
fr das Parken auf den Stellplatzen keine
Gebuhr entrichten. Damit aber die gesamte
Belegschaft gleichberechtigt behandelt wird,
sollen die Elektroautofahrer die geladene
Energie pro kWh bezahlen. Dies erfolgt durch

Durchschnittswerte Mitarbeiterparkplatz *

Standort: Mitarbeiterparkplatz mit guter Auslastung
der Ladeinfrastruktur (1 Ladesaule mit 2 Ladepunkten)

Anzahl Ladevorgénge (LV)/Woche: 29,25
Energiemenge/LV: @ 7,28 kWh
Parkzeit/LV 26,14 h

Preisbestandteile

EN 2 0,17 €
EN 4 0,23 €
EN 6 0,27 €

die Einbindung der Ladeinfrastruktur in ein
Roaming-Netzwerk. Der Elektromobilist kann so
einen Tarif eines Fahrstromanbieters seiner Wahl
aussuchen. Somit kann er seinem individuellen
Nutzerverhalten gerecht werden. Gestartet
wird der Ladevorgang mit der Ladekarte oder
Smartphone-App des gewahlten Fahrstrom-
anbieters (Provider; siehe Grafik Seite 2).

Sie als Unternehmer bestimmen im Roaming
den Tarif gegentber genau diesem Provider.
(siehe Grafik Seite 2). Ihre Tarifeinstellungen
beeinflussen also indirekt die Nutzerakzeptanz
und sind daher sehr wichtig. Zeitgleich miussen
naturlich lhre Kosten fir z. B. den Stromeinkauf
gedeckt sein. Eine rein verbrauchsbasierte
Abrechnung (kWh-Basis) stellt sich als die
optimale Losung fur diesen Anwendungsfall dar.

Ubrigens: Viele Arbeitgeber starten damit, dass
das Laden fur alle kostenfrei ist. Ab einem
gewissen Zeitpunkt steigt der Energieverbrauch
am Standort jedoch in signifikante Hohen und
das Unternehmen fuhrt Abrechnungslésungen
ein. Sollte sich die Auslastung an lhrem Standort
andern oder sich das Nutzerverhalten anders
darstellen, kdnnen Sie jederzeit quartalsweise
mit einer neuen Tarifstellung darauf reagieren!
Sie behalten die Flexibilitat!

*unverbindliches Kalkulationsbeispiel auf Basis
der aktuellen Marktsituation und vergleichbarer
Tarifniveaus

Resultierender @ Monatsumsatz

(1 Lades&ule mit 2 Ladepunkten)

Resultierender

@ Betrag

1,24 € 45,88 €
1,67 € 61,79 €
1,97 € 72,89 €



Wohnen und laden.

Was ist der optimale Tarif

fiir Mietwohnungen?

Laden fir Mieter in Tiefgaragen und auf freien
Stellplatzen: Als Vermieter suchen Sie nach
Ladel6sungen mit und ohne direkte Zuordnung
des Ladepunktes zum jeweiligen Mieter.
Hierdurch gewinnt Ihre Immobilie an Wert und
Attraktivitat.

Ihre Mieter mussen fir das Parken auf den
Stellplétzen in der Regel eine Mietgeblhr ent-
richten. Diese wird Ublicherweise im Rahmen
der monatlichen Miete bereits abgerechnet.

Die Elektroautofahrer sollen die geladene Energie
zusatzlich pro kWh bezahlen. Dies erfolgt durch
die Einbindung der Ladeinfrastruktur in ein
Roaming-Netzwerk. Der Elektromobilist hat
somit die freie Wahl fir einen auf sein indivi-
duelles Nutzerverhalten optimierten Tarif.
Gestartet wird der Ladevorgang mit der Lade-
karte oder Smartphone-App des gewahlten
Fahrstromanbieters (Provider).

Durchschnittswerte Mieterparkplatz *

Standort: Mieterparkplatz mit guter Auslastung der
Ladeinfrastruktur (1 Lades&aule mit 2 Ladepunkten)

Sie als Vermieter bestimmen im Roaming den
Tarif gegentber genau diesem Provider. lhre
Tarifeinstellungen beeinflussen also indirekt die
Nutzerakzeptanz und sind daher sehr wichtig.
Zeitgleich mussen naturlich Ihre Kosten fur

z. B. den Stromeinkauf gedeckt sein.

MENNEKES hat verschiedene Standorte von
Mietimmobilien ausgewertet und folgende
Durchschnittswerte ermittelt. Beachten Sie
bitte, dass diese Momentaufnahmen sind und
nicht den stetig steigenden Bedarf an Lade-
infrastruktur widerspiegeln. Wir empfehlen
daher die Wahl eines der unten aufgefiihrten
Tarifbeispiele!

Ubrigens: Sollte sich die Auslastung an Ihrem
Standort @ndern oder sich das Nutzerverhalten
anders darstellen, kdnnen Sie jederzeit quar-
talsweise mit einer neuen Tarifstellung darauf
reagieren! Sie behalten die Flexibilitat!

Anzahl Ladevorgénge (LV)/Woche: 212 *unverbindliches Kalkulationsbeispiel auf Basis
Energiemenge/LV: 29,33 kWh der aktuellen Marktsituation und vergleichbarer
Parkzeit/LV 279h

Preisbestandteile

Beispiele

Resultierender

@ Betrag

Tarifniveaus

Resultierender @ Monatsumsatz

(1 Lades&ule mit 2 Ladepunkten)

EN 2 0,17 € 1,59 € 76,32 €
EN 4 0,23 € 215 € 103,20 €
EN 6 0,27 € 252 € 120,96 €



MENNEKES ativo
Tarifstruktur und
Abrechnung im Roaming

Tarifstruktur

Roammg -Tarif BZC Tarif
Standort- E\ektrgmobmtats- Benutzer
vergltung provider (EMP)
per App

Standortpartner

direct payment Tarif

Benutzer

Abrechnung im Roaming als Dienstleistung
Gutschrift far
@ alle Ladevorgéange Jb Sammelrechnung p Rechnung
B2B-Tarif
% per App) Roammg BZC Tarif
L]

Standortpartner Elektromobilitéts- Benutzer

/\j provider (EMP)

Rechnung fir \\4/

Dienstleistung

1. Ladekunde wird vom Fahrstromanbieter abgerechnet

2. MENNEKES rechnet mit den Fahrstromanbietern per Sammelabrechnung ab

3. Sie erhalten monatlich eine PDF-Gutschrift zur Auszahlung der Umsétze per Mail und App
4. Sie erhalten monatlich eine PDF-Rechnung fiir den MENNEKES Service per Mail und App

* Die Liste aller Roaming-Partner wird stetig erweitert, daher kann es sein, dass zum aktuellen Zeitpunkt nicht mit allen

Ladekarten eine Ladung aktiviert werden kann. Wir bemiihen uns, das Roaming-Angebot fiir Sie zu erweitern.



MENNEKES
Elektrotechnik GmbH & Co. KG

Aloys-Mennekes-Strake 1
57399 KIRCHHUNDEM
GERMANY

Phone: +49 2723 41-1
Fax:  +49 2723 41-214

www.chargeupyourday.de
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